
Jij kent de winkelvloer. Wij kennen de schoenen. ​
Accountmanager | 32–40 uur | Van Gastel Shoes (BunniesJR & Braqeez) 

Bij Van Gastel Shoes maken we sinds 1842 prachtige schoenen voor elke levensfase. Vanuit 

ons hoofdkantoor in Gilze werken we dagelijks aan merken als BunniesJR en Braqeez en 

verkopen we onze collecties via retailers en webshops in Nederland, België en daarbuiten. 

 

We combineren vakmanschap met een nuchtere, ondernemende mindset: kansen zien, snel 

schakelen en blijven verbeteren. Daarom zoeken we een Accountmanager die het gezicht 

is van Van Gastel Shoes richting onze retailpartners en die meedenkt over hoe onze merken 

blijven groeien. 

 

Jouw impact​
Jij bent de verbinding tussen onze collecties en de winkels die ze verkopen. Je bouwt aan 

langdurige relaties met retailers in Nederland en België en signaleert kansen in de markt. 

Je zorgt ervoor dat retailers elk seizoen de juiste collectie inkopen en dat onze merken 

zichtbaar groeien op de winkelvloer. 

Daarnaast denk je mee over collectieontwikkeling en geef je het designteam input vanuit de 

markt. 

 

Wat ga je doen?​

Verkoop & relatiebeheer 

●​ Actieve verkoop aan schoenenwinkels en webshops in Nederland en België 

●​ Relatiebeheer met belangrijke accounts en werving van nieuwe klanten 

●​ Opstellen van verkoopplannen en seizoensdoelstellingen 

●​ After-sales en klanttevredenheid bewaken 

●​ Verantwoordelijk voor omzetgroei binnen jouw regio en het verder uitbouwen van 

bestaande en nieuwe partnerships 

●​ Je beheert een bestaande klantenportefeuille in Nederland en België en bent 

regelmatig onderweg om retailers persoonlijk te bezoeken 

 



Collectie & productontwikkeling 

●​ Samen met het designteam meewerken aan nieuwe collectieontwikkelingen 

●​ Het designteam inspireren met inzichten uit de markt 

●​ De commerciële haalbaarheid van nieuwe collecties bewaken 

 

Wie ben jij?​

Je voelt je thuis in een ondernemende omgeving waar je zelfstandig werkt maar ook 

onderdeel bent van een hecht team. 

●​ Je hebt enkele jaren aantoonbare saleservaring binnen de schoenen- of 

fashionbranche 

●​ Je communiceert sterk, bouwt snel relaties op en weet die ook te onderhouden 

●​ Je hebt affiniteit met kinderschoenen of kindermode en begrijpt wat retailers nodig 

hebben 

●​ Je werkt resultaatgericht, pakt dingen zelf op en schakelt gemakkelijk tussen 

strategie en uitvoering 

 

Waarom je bij ons wilt werken​

Je krijgt een zelfstandige rol met echte commerciële vrijheid, binnen een bedrijf dat al 

generaties lang weet wat kwaliteit is. 

●​ Een salaris van circa € 4.000,– tot € 4.500,– bruto per maand op basis van een 

40-urige werkweek (bij een 32-urige werkweek wordt dit naar rato berekend), 

aangevuld met een bonusregeling 

●​ Auto, laptop, iPad en telefoon van de zaak 

●​ 8% vakantiegeld en goede secundaire arbeidsvoorwaarden 

●​ 25% personeelskorting op onze volledige collectie 

●​ Een enthousiast en betrokken team 

●​ Werken aan meerdere sterke merken met ieder een eigen verhaal 

​
Jouw volgende account? Dat zijn wij. Stuur een bericht naar sidney@vangastelshoes.com. 

CV meesturen is handig, maar geen must. ​

Eerst een vraag? App of bel Sidney op 06-42 90 93 46. 

mailto:sidney@vangastelshoes.com

